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PROFITIEREN SIE
VON DER NEUEN

SAWI-CARD ALS:»
AKZEPTANZSTELLE

Umsatzplus, Kundenbindung &

“Neukundengewinnung

DIE NEUE SAWI-CARD
ALS AKZEPTANZSTELLE

Neukundengewinnung

Die SAWI-Card ist ein Frequenzbringer. Teilnehmende
Handler und Dienstleister riicken automatisch in den
Fokus der Kunden, da diese aktiv nach Geschaften re-
cherchieren, in denen sie ihr Guthaben einldsen kénnen.

Kundenbindung

Gerade Arbeitnehmer, die monatlich bis zu 50 Euro von
ihrem Arbeitgeber auf die Karte geladen bekommen,
werden verstarkt und regelmaBig in Geschaften
einkaufen, die die SAWI-Card akzeptieren.

Hoherer Durschnittsbon

Erfahrungen belegen: Oftmals wird mehr als nur der
Betrag auf der Jobkarte gekauft.

Fiir die Akzeptanzstelle bedeutet das ein weiteres
Umsatzplus!

Starkung der Region

Die SAWI-Card kann nur in der Region eingesetzt werden.
Sie greift damit den Trend zu mehr Regionalitat und
Heimatverbundenheit im Kaufverhalten auf und bindet
die Kaufkraft in der Region. Handler bekommen zudem
ein weiteres Plus in der Positionierung gegeniiber dem
Onlinehandel.

Einfache Handhabung

Als Akzeptanzstelle brauchen Sie keine zusatzlichen
Gerate oder Software. In der Regel sind die vorhandenen
(EC-Karten-) Zahlungsterminals nutzbar. Wir garantieren

zudem einen schnellen Geldeingang nach Abrechnung.
Die gesamte Abwicklung erfolgt einfach und unkompli-
ziert iiber eine Web-Applikation.

Kommen Sie mit uns in Kontakt:

Erik Bachmann
Vorstandsmitglied
SaaleWirtschaft e. V.

Per E-Mail:
eb[dsaalewirtschaft-ev.de




